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Das Kooperations-Service
der Wintschaftskammer Wien

Ertolgreiche Kooperationen

Kooperationen konnen den entschei
was die angefiihrten Beispiele ein
Kooperations-Service hilft dabei,

rasch, unbiirokratisch

POOL-Erfolgsbeispiel

IT und Verkautsprofi —

ein perfektes Zusammenspiel

as Wiener IT-Unternehmen JNova-

Point Softwareentwicklungs- und Ver-
triebs GmbH ist Experte fiir Losungen und
Systeme, um Informationen intern auf mo-
bilem Weg auszutauschen und zu bearbei-
ten. JNovaPoint bietet ein komplettes
Dienstleistungsangebot, angefangen von
Web-Losungen, lber Projektmanagement,
Consulting, Security bis hin zum vollstan-
digen IT-Outsourcing. Durch die bereits
bestehende kooperative Zusammenarbeit
mit anderen IT-Dienstleistern kann fiir den
Kunden die Betreuung und Entwicklung
von noch so komplizierten IT-Aufgaben
bewaltigt werden.
Um jedoch den Vertriebsweg anzukurbeln,
suchte Miroljub Pajic einen Vertriebsexper-
ten. Er schaltete iber das POOL-Koopera-
tions-Service folgendes Angebot: ,Soft-
wareentwicklungsunternehmen in Wien
15 sucht Verkaufs- und Komplementarpart-
ner zwecks Zusammenarbeit und gemein-
samen Auftretens. Die Zusammenarbeit
mit anderen Softwareentwicklungsfirmen

ist ebenfalls denkbar”. Kurz darauf melde-
te sich die Wiener Firma LCS Marketing
Sales Services auf dieses Angebot. LCS-
Inhaber Karl Loidhold ist mit seinem Team
genau darauf spezialisiert, Firmen neue
Kontakte im Geschéftskundenbereich zu
eroffnen. Uber die POOL-Vermittlung fan-
den beide rasch zu einander.

Zundchst wurden die Inhalte der Zu-
sammenarbeit definiert, eine gemeinsame
Kampagne entwickelt und so vorbereitet,
dass Karl Loidhold von LCS eigenstandig
definierte Zielkunden ansprechen, Interes-
se wecken und Kooperationsgesprache mit
interessierten Kunden organisieren konn-
te.

Die gemeinsame Vorbereitung der Ver-
triebskampagne beinhaltete: Leistungen,
Argumente und Zielbranchen definieren
und ein Ansprachekonzept entwickeln.

Im Zuge der Umsetzung wurden Bedarfs-
checks bei tber 30 Zielfirmen durchge-
fihrt und daraus sechs Unternehmen mit
Interesse an JNP Services gewonnen.
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